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LENTREPRISE

Agent Commercial Grands Comptes

NEGOCE et DISTRIBUTION ALIMENTAIRE

Définir et déployer une stratégie commerciale. Développer et piloter un portefeuille de clients
actifs, prospecter et ouvrir de nouveaux marchés. Analyser les ventes et étre proactif.
Construire des négociations commerciales et fidéliser.

Sens du business, culture du résultat, engage, passionné, esprit d’entreprise.

Référence a rappeler: 1660



